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With great satisfaction,we report that 100% of the 

Corporate Banking  loans that were modified for 

financial relief are now out of that category. This 

was possible thanks to the personalized 

relationship we have with our clients, providing 

solutions tailored to their needs, coupled with a 

recovery outlook; where businesses,mand stock 

markets managed to begin to stabilize, after the 

uncertainty caused by the pandemic.

Furthermore, the Investment Banking  area 

increased transaction volume as the economy 

began to recover and the very diligent 

management by our team of experts, who, in this 

stage of economic recovery, focused their efforts 

in finding financial solutions and acquiring new 

challenges that would be of value to our clients.

Our success and differentiating element comes 

from a team with extensive knowledge and 

experience of the local and international market, 

capable of generating synergies with the Private 

Banking, Corporate Banking, Investment Banking 

and Sales & Trading business lines. This has 

earned us the position of "2021 Market Champion" 

by the Latin American Stock Exchange of 

Panama, as the Structuring Bank with the largest 

number of issues.

Another indicator that confirms that we are on 

the right path to serve our customers and 

shareholders is the favorable evolution of our 

profit, which in 2023 amounted to $11 million, a 

record figure in Prival's history and reflecting a 

20% increase over the previous period.

This year was particularly special for our Private 

Banking  department, since our Investment Fund 

focused on fixed income: Prival Private Credit 

Fund, had a growth of 130%.

Para Prival, el a–o fiscal 2021-2022 ha sido un a–o 

de recuperaci—n, de importantes cambios en 

innovaci—n y de avances en sostenibilidad; aœn 

inmersos en un entorno con una pandemia activa 

que continœa generando impactos sociales, 

econ—micos, medioambientales, entre otros. Fue 

gracias a nuestra pasi—n y dedicaci—n por 

nuestros clientes, en estos dif’ciles tiempos, que 

pudimos lograr importantes crecimientos y un 

buen desempe–o en nuestras operaciones y 

resultados.

De esta forma, este periodo fiscal se caracteriz— 

por el crecimiento y fortalecimiento de nuestra 

posici—n como uno de los grupos financieros l’der, 

en el ‡rea de banca privada y patrimonial, en el 

mercado Centroamericano, aprovechando las 

sinergias y las potenciales oportunidades que los 

mercados en Centro AmŽrica ofrecen a nuestros 

clientes. 

Con enorme satisfacci—n reportamos que el 100% 

de los prŽstamos de Banca Corporativa  que 

fueron modificados por alivio financiero, ya se 

encuentran fuera de dicha categor’a. Esto fue 

posible gracias a la relaci—n personalizada que 

tenemos con nuestros clientes, brind‡ndoles 

soluciones a la medida de sus necesidades, 

aunado a un panorama de recuperaci—n; donde 

los negocios, comercios y mercados accionarios 

lograron empezar a estabilizarse, tras la 

incertidumbre por la pandemia. 

Por su parte, nuestra ‡rea de Banca de Inversi—n 

aument— el volumen de transacciones gracias al 

inicio de la recuperaci—n de la econom’a y al 

manejo muy diligente por parte de nuestro 

equipo de expertos, los cuales, en esta etapa de 

reactivaci—n econ—mica, enfocaron sus esfuerzos 

en encontrar soluciones financieras y adquirir 

nuevos retos que fueran de valor para nuestros 

clientes. 

Nuestro Žxito y elemento diferenciador proviene 

de un equipo con un amplio conocimiento y 

experiencia del mercado local e internacional, 

capaz de generar sinergias con las l’neas de 

negocio de Banca Privada, Banca Corporativa, 

Banca de Inversi—n y Sales & Trading.  Esto nos ha 

hecho merecedores del puesto ÒCampe—n del 

Mercado 2021Ó por parte de la Bolsa 

Latinoamericana de Valores de Panam‡, como 

Banco Estructurador con mayor nœmero de 

emisiones.

Otro indicador que nos confirma que estamos en 

el camino correcto para servir a nuestros clientes 

y accionistas, es la evoluci—n favorable de 

nuestra utilidad, en 2023 ascendi— a $11 millones 

cifra rŽcord en la historia de Prival y que reflej— un 

aumento del 20% sobre el periodo anterior.

Este a–o fue particularmente especial para 

nuestro departamento de Banca Privada , ya que 

nuestro Fondo de Inversi—n enfocado en renta fija: 

Prival Private Credit Fund, tuvo un crecimiento del 

130%.
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MENSAJE
DEL PRESIDENTE
Message from the
Chairman of the Board

Director y Presidente
Director and President

Juan Carlos F‡brega Roux 

For Prival, the fiscal year 2021-2022 has been a 

recovery year, of important changes in 

innovation and advances in sustainability; still 

immersed in an environment with an active 

pandemic that continues to generate social, 

economic, and environmental impacts, among 

others. Thanks to our passion and dedication for 

our clients, in these hard times, we were able to 

achieve significant growth and a good 

performance in our operations and results.

Thus, this fiscal period was characterized by the 

growth and strengthening in our position as one 

of the leading financial groups, in the area of 

private and wealth management, in the Central 

American market, taking advantage of the 

synergies and potential opportunities that the 

markets of the sector offer our clients. 
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On the other hand, our Sales & Trading  team 

maintained the regional growth strategy, 

operating with a transactional volume of more 

than $4.3 billion. In turn, it maintained its 

leadership position as the main debt Market 

Maker of the Republic of Panama within the 

program of the Ministry of Economy and Finance, 

occupying the #1 position according to the 

bimonthly ranking ended in June 2022, as well as 

one of the main providers of liquidity in 

quasi-sovereign and corporate debt in Panama 

and Central America.

Internally, we adopt new organizational changes 

and management structures that go hand in 

hand with our transformation strategy, always 

with the aim of getting closer to our customers, 

optimizing our resources and processes, and 

being more efficient.

During this fiscal year, we reaffirmed our financial 

group's commitment to a banking model that 

seeks to contribute to sustainable economic, 

social and environmental development, through 

the establishment of our new Corporate Social 

Responsibility (CSR)  department, where we will 

be focusing on the educational development of 

children and young people from the most 

vulnerable sectors. We will be carrying out the 

foregoing through direct support to the San JosŽ 

de Malambo School (Malambo Project), in which 

a series of educational initiatives and 

methodologies will be implemented focused on 

providing educational opportunities and 

personal growth to this group of students. On the 

other hand, through this CSR area, a recycling 

project has been implemented, accessible at our 

facilities both internal and open to our clients and 

the general public, where the bank serves as a 

collection center for all recyclable material.

We are proud of our management in terms of 

CSR, where by having our own department, 

employees feel identified and can participate 

actively, contributing closely to strengthening 

and directing the projects of the three 

fundamental pillars for us: Education, Values and 

Environment. 

Por otra parte, nuestro Equipo de Sales & Trading , 

mantuvo la estrategia de crecimiento regional, 

operando con un volumen transaccional de m‡s 

de $4,300 millones. A su vez, mantuvo su posici—n 

de liderazgo como el principal Creador de 

Mercado en deuda de la Repœblica de Panam‡ 

dentro del programa del Ministerio de Econom’a y 

Finanzas ocupando la posici—n #1 de acuerdo al 

ranking bimestral finalizado en junio 2022, as’ 

como uno de los principales proveedores de 

liquidez en deuda cuasi soberana y corporativa de 

Panam‡ y CentroamŽrica.  

A nivel interno, adoptamos nuevos cambios 

organizacionales y estructuras de gesti—n que van 

de la mano con nuestra estrategia de 

transformaci—n, siempre con el fin de acercarnos 

m‡s a nuestros clientes, optimizar nuestros 

recursos y procesos y ser m‡s eficientes. 

Durante este a–o fiscal, reafirmamos el 

compromiso de nuestro grupo financiero con un 

modelo de banca que busca contribuir a un 

desarrollo econ—mico, social y ambiental 

sostenible, a travŽs del establecimiento de nuestro 

nuevo departamento de Responsabilidad Social 

Empresarial (RSE) , donde estaremos 

enfoc‡ndonos en el desarrollo educativo de ni–os 

y j—venes de los sectores m‡s vulnerables. Lo 

anterior, lo estaremos llevando a cabo por medio 

del apoyo directo a la Escuela San JosŽ de 

Malambo, en la cual se estar‡n implementando 

una serie de iniciativas y metodolog’as educativas 

centradas en brindar oportunidades de educaci—n 

y crecimiento personal a este grupo de 

estudiantes. Por otro lado, a travŽs de esta ‡rea de 

RSE, se ha implementado un proyecto de reciclaje, 

accesible en nuestras instalaciones tanto a nivel 

interno como abierto a nuestros clientes y pœblico 

en general, donde el banco sirve como centro de 

acopio de todo material reciclable.

Estamos orgullosos de nuestra gesti—n en cuanto a 

RSE, donde al tener nuestro propio departamento, 

los colaboradores se sienten identificados y 

pueden participar de forma activa, contribuyendo 

estrechamente en robustecer y dirigir los 

proyectos de los tres pilares fundamentales para 

nosotros: Educaci—n, Valores y Ambiente.  



MEMORIA ANUAL
Annua l Report08

Nuestra utilidad, en 2023 
ascendi— a $11 millones cifra 
rŽcord en la historia de Prival y 
que reflej— un aumento del 20% 
sobre el periodo anterior.Ó

Ò Our profit, which in 2023 amounted 
to $11 million, a record figure in 

Prival's history and reflecting a 20% 
increase over the previous period .Ó

Ò

Regarding what the next fiscal year holds for us, we have ambitious goals to 

guarantee our growth as a financial group. We are on track so that digital 

transformation is one of the protagonists. We are committed to the need to have a 

technological platform at the level of our outstanding clientele, to offer the highest 

quality in all our services. With this vision, we are pleased to announce that we are 

undertaking a structuring project as well as an investment project for technological 

modernization and strengthening, in order to improve our service and attention 

channels for all our clients.

Another of the challenges and opportunities that we are most excited about for 

the next fiscal year is the beginning of the expansion of our financial operations in 

the Peruvian market, which brings with it the search for new opportunities to 

continue offering our clients access to the best investment tools in the different 

capital markets.

The goals, achievements, operation and execution of the Grupo Prival projects are a 

fact thanks to our fundamental pillar, human capital. We are proud to have a 

professional team committed to the needs of our clients, which has allowed us to 

position ourselves and expand our trajectory despite the adversities we have faced, 

reiterating that we are a leading financial institution in Private Banking and 

Investment Banking in Central America. 

Likewise, we highlight the timely advice from our Board of Directors, whose valuable 

contributions and commitment to our institution and country have been a key 

element for the operations of our Financial Group. To our shareholders: We appreciate 

the trust placed in us to lead the institution.

At Prival we are very clear that we owe ourselves to our clients. Our business 

model, business culture and reason for being behind each of our decisions, are 

thought of by each one of them. In this sense, I would like to end by thanking you 

for choosing us, placing your trust in us and allowing us to accompany you in your 

financial development.

En relaci—n a lo que nos depara el siguiente a–o fiscal, tenemos ambiciosas metas 

para garantizar nuestro crecimiento como grupo financiero. Estamos encaminados 

para que la transformaci—n digital sea uno de los protagonistas. Estamos 

comprometidos con la necesidad de contar con una plataforma tecnol—gica al nivel 

de nuestra destacada clientela, para ofrecer la m‡s alta calidad en todos nuestros 

servicios. Con esta visi—n, nos complace anunciar que estamos emprendiendo un 

proyecto tanto de estructuraci—n, como de inversi—n para la modernizaci—n y 

fortalecimiento tecnol—gico, con el fin de mejorar nuestros canales de servicio y 

atenci—n para todos nuestros clientes. 

Otro de los retos y oportunidades que m‡s nos emocionan para el pr—ximo a–o fiscal 

es el inicio de la expansi—n de nuestras operaciones financieras en el mercado del 

Perœ, lo que trae consigo la bœsqueda de nuevas oportunidades para continuar 

ofreciendo a nuestros clientes acceso a las mejores herramientas de inversi—n en los 

distintos mercados de capitales.

Las metas, logros, funcionamiento y ejecuci—n de los proyectos de Grupo Prival son un 

hecho gracias a nuestro pilar fundamental, el capital humano. Estamos orgullosos de 

tener un equipo profesional y comprometido a las necesidades de nuestros clientes, 

lo cual nos ha permitido posicionarnos y ampliar nuestra trayectoria a pesar de las 

adversidades que hemos enfrentado, reiterando que somos una instituci—n 

financiera l’der en la Banca Privada y Banca de Inversi—n en CentroamŽrica.

Asimismo, destacamos la oportuna asesor’a por parte de nuestra Junta Directiva, 

cuyos valiosos aportes y su compromiso con el nuestra instituci—n y pa’s han sido una 

pieza clave para las operaciones de nuestro Grupo Financiero. A nuestros accionistas: 

Agradecemos la confianza depositada en nosotros para dirigir la instituci—n.

En Prival tenemos muy claro que nos debemos a nuestros clientes. Nuestro modelo de 

negocio, cultura empresarial y raz—n de ser detr‡s de cada una de nuestras 

decisiones, est‡n pensadas en cada uno de ellos. En este sentido, deseo finalizar 

agradeciŽndoles por habernos elegido, depositar su confianza en nosotros y 

permitirnos acompa–arles en su desarrollo financiero.



JUNTA
DIRECTIVA
Board of Directors

Director y Secretario 

Director and Secretary 

Tercer Director Independiente

Independent Third Director  

Segundo Director Independiente
y Tesorero 

Second Independent Director
and Treasurer 

Director 

Director 

Primer Director Independiente
y Vice-Presidente 

First Independent Director
and Vice-President 

Director 

Director 

Samuel Lewis Delvalle

JosŽ Alberto Mann White

Jaime Eduardo S‡nchez Reverte

Mary Margaret Lyons Morgan

Mar’a Gabriela Ucar Conte 

David Salvador Mu–oz Peralta

Director y Presidente  

Director and President

Juan Carlos F‡brega Roux 
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On behalf of Grupo Prival, I am pleased to present 
our Integrated Report for the fiscal year 2021-2022. 
This report consolidates the financial and 
non-financial information resulting from our 
strategy and management to maintain our 
position as leaders in Private Banking and 
Investment Banking in Central America.

In general terms, due to the global economic 
situation, we can say that 2021 was a year of 
transition. The Covid-19 pandemic generated 
multiple challenges for all industries. The year was 
marked by its persistence, but also revealed the 
foundations of recovery, where most countries 
began this process of gradual economic 
reactivation. Undoubtedly, it was a unique year 
where we demonstrated resilience through our 
ability to adapt to coexist with the economic, social, 
health, and political aftermath of the pandemic, 
and at the same time, take advantage of potential 
opportunities that arose amid the recovery 
landscape to make them available to our clients.

En nombre del Grupo Prival, tengo el agrado de 
presentarles nuestra Memoria Integrada 
correspondiente al a–o fiscal 2021-2022. La misma 
consolida la informaci—n financiera y no financiera 
resultante de nuestra estrategia y gesti—n para 
mantenernos como l’deres en la Banca Privada y 
Banca de Inversi—n en CentroamŽrica.

En tŽrminos generales y debido a la coyuntura 
econ—mica a nivel global, podemos afirmar que el 
2021 fue un a–o de transici—n. La pandemia 
provocada por el Covid-19 gener— mœltiples retos 
para todas las industrias. El a–o estuvo marcado 
por la persistencia de la misma, y a su vez, dej— ver 
los cimientos de la recuperaci—n, donde el grueso 
de los pa’ses inici— este proceso de reactivaci—n 
econ—mica gradual. Sin dudas, fue un a–o singular 
donde demostramos resiliencia por medio de 
nuestra capacidad para adaptarnos a cohabitar 
con las secuelas econ—micas, sociales, sanitarias 
y pol’ticas de la pandemia, y a su vez, lograr sacar 
provecho de las potenciales oportunidades que se 

fueron presentando en medio del panorama de  
recuperaci—n para ponerlas a disposici—n de 
nuestros clientes. 

Somos una organizaci—n enfocada en nuestros 
clientes. Al cierre de junio del 2022, sobrepasamos 
la cifra de 3,600 clientes entre Panam‡ y Costa 
Rica, gracias a, entre otros, la buena orientaci—n de 
nuestros asesores financieros y la excelente 
sinerg’a entre nuestras ‡reas de negocios: Banca 
de inversi—n, Corporativa y Sales & Trading, con el 
objetivo de poder brindar soluciones financiera 
integrales desde un solo punto de contacto. 

Tenemos la convicci—n de que, en la medida que 
forjemos relaciones transparentes, s—lidas y de 
confianza con nuestros clientes, accionistas, 
colaboradores y comunidades, seremos capaces 
de mantener y aumentar los buenos resultados y 
cumplimiento de metas. Esto se ha visto 
evidenciado en las cifras que con mucho orgullo 
planteamos en nuestros estados financieros. 

Entre las m‡s destacadas del a–o fiscal, nos 
enorgullece mencionar: El aumento de nuestra 
cartera de clientes consolidado, los resultados 
favorables por parte de nuestra ‡rea de Banca 
Corporativa , donde la calidad de nuestra cartera 
se mantiene intacta, y la totalidad de los 
prŽstamos que fueron modificados por alivio 
financiero producto de la pandemia, ya se 
encuentran fuera de dicha categor’a. 
Adicionalmente, registramos desembolsos rŽcord 
en cuanto a volumen de las operaciones.

Durante el a–o fiscal tambiŽn recibimos varios 
reconocimientos, siendo los m‡s destacados:

-Puesto de Liderazgo para nuestro Departamento 
de Banca de Inversi—n : ÒCampe—n del Mercado 
2021Ó por parte de la Bolsa Latinoamericana de 
Valores de Panam‡, como Banco Estructurador 
con mayor nœmero de emisiones.

-Reconocimiento a nuestro equipo de Sales & 
Trading  por principal Creador de Mercado en 
deuda de la Repœblica de Panam‡ dentro del 
programa del Ministerio de Econom’a y Finanzas 
ocupando la posici—n #1 de acuerdo al ranking 
bimestral finalizado en Mayo 2021.
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REPORTE DEL
GERENTE GENERAL
CEOÕs Report

We are a customer-focused organization. As of 
June 2022, we exceeded the figure of 3,600 clients 
between Panama and Costa Rica, thanks to, 
among other things, the good guidance of our 
financial advisors and the excellent synergy 
between our business areas: Investment Banking, 
Corporate and Sales & Trading, with the aim of 
providing comprehensive financial solutions from 
a single point of contact.

We are convinced that, as we forge transparent, 
solid, and trusting relationships with our 
customers, shareholders, employees, and 
communities, we will be able to maintain and 
increase good results and goal achievement. This 
has been evidenced by the figures that we proudly 
present in our financial statements.

Among the most outstanding of the fiscal year, we 
are proud to mention: the increase in our 
consolidated customer portfolio, favorable results 
from our Corporate Banking area, where the 
quality of our portfolio remains intact, and all 
loans that were modified for financial relief due to 
the pandemic are already out of that category. 
Additionally, we recorded record disbursements in 
terms of transaction volume.

During the fiscal year, we also received several 
recognitions, the most outstanding being:

-Leadership position for our Investment Banking 
Department: "Champion of the Market 2021" by the 
Panamanian Latin American Stock Exchange, as 
the Structuring Bank with the highest number of 
issuances.

-Recognition for our Sales & Trading team as the 
main Market Maker in Panama's Republic debt 
within the Ministry of Economy and Finance 
program, ranking #1 according to the bimonthly 
ranking finalized in May 2021.

This was a particularly special period for our 
outstanding Sales & Trading Desk, adding new 
clients in Panama, Central America, and the 
Caribbean and exceeding $7.886 billion annually 
in transaction volume, the highest figure in the last 
3 years. At the same time, we maintain our 
leadership position as one of the main providers of 
liquidity in quasi-sovereign debt.

Gerente  Genera l Priva l Bank
CEO Prival Bank

Jaime R . Sosa
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Al cierre del a–o 
fiscal, el ROE 
alcanz— un 11.27%
y el ROA un 1.37%. 
Ambos indicadores 
con evoluci—n 
positiva frente al 
a–o anterior. Ó

Ò
At the end of the fiscal year, 

ROE reached 11.27%,
and ROA reached 1.37%. 

Both indicators with a 
positive evolution 

compared to the
previous year.Ò

Ò

On behalf of Grupo Prival, I am pleased to present 
our Integrated Report for the fiscal year 2021-2022. 
This report consolidates the financial and 
non-financial information resulting from our 
strategy and management to maintain our 
position as leaders in Private Banking and 
Investment Banking in Central America.

In general terms, due to the global economic 
situation, we can say that 2021 was a year of 
transition. The Covid-19 pandemic generated 
multiple challenges for all industries. The year was 
marked by its persistence, but also revealed the 
foundations of recovery, where most countries 
began this process of gradual economic 
reactivation. Undoubtedly, it was a unique year 
where we demonstrated resilience through our 
ability to adapt to coexist with the economic, social, 
health, and political aftermath of the pandemic, 
and at the same time, take advantage of potential 
opportunities that arose amid the recovery 
landscape to make them available to our clients.

Este fue un periodo particularmente especial para 
nuestra destacada Mesa de Sales & Trading, 
logrando a–adir nuevos clientes en Panam‡, 
Centro AmŽrica y El Caribe y superando los $7,886 
millones anuales en volumen de transacciones, 
siendo la mayor cifra en los œltimos 3 a–os. A su 
vez, mantenemos la posici—n de liderazgo como 
uno de los principales proveedores de liquidez en 
deuda cuasi soberana. 

Seguimos adem‡s con un modelo de negocio 
robusto y as’ lo demuestran nuestros principales 
indicadores. Al cierre del a–o fiscal, el ROE alcanz— 
un 11.27% y el ROA un 1.37%. Ambos indicadores 
con evoluci—n positiva frente al a–o anterior. 
Asimismo, la eficiencia en la gesti—n nos permiti— 
llegar a los $3,624 millones de activos bajo 
administraci—n y mantener los ratios de solvencia 
y liquidez por encima de los par‡metros exigidos 
por los entes reguladores. 

Todo lo que hacemos no tendr’a sentido si no 
pudiŽramos revertir en la sociedad parte de lo que 
generamos. Este a–o hemos estado aœn m‡s 
presentes en el ‡mbito social, por medio de la 
creaci—n de nuestro propio programa de RSE, 
siendo un departamento nuevo, totalmente 
enfocado a nuestras metas en los pilares de 
educaci—n, valores y ambiente. 

En consonancia con el compromiso para mejorar 
la educaci—n de nuestro pa’s, tambiŽn seguimos 
participando en esfuerzos externos como el 
Programa de Educaci—n Financiera de la 
Asociaci—n Bancaria de Panam‡. 

Para nosotros, la sostenibilidad es parte 
fundamental de nuestro negocio, por lo que 
queremos robustecer nuestra estructura para 
seguir siendo parte de la soluci—n frente a los 
desaf’os sociales y ambientales, buscando los 
cambios necesarios para lograr la prosperidad 
compartida de las generaciones presentes y 
futuras. De esta manera, miramos hacia adelante 
nuestro pr—ximo a–o fiscal poniendo como 
prioridad en nuestra hoja de ruta la transparencia 
y compromiso con la sostenibilidad. Por lo anterior, 
nos encontramos emprendiendo el camino para 
formar parte de las empresas paname–as que 
reportan de forma voluntaria los factores ESG: 
Ambientales, Sociales y de Gobierno Corporativo.

Nos sentimos optimistas y confiamos en que en 
2022-2023, a–o de nuestro 13¡ aniversario, 
podamos a nivel local e internacional, superar de 
forma m‡s contundente la pandemia y sus 
efectos. Nosotros continuaremos trabajando con 
el alto est‡ndar de profesionalismo, 
personalizaci—n y calidad que nos representa, para 
seguir siendo merecedores de la confianza de 
nuestros clientes, a quienes nos debemos. A su vez, 
seguiremos creando estrategias y contribuyendo 
din‡micamente para crear una sociedad mejor.

A nuestros clientes, gracias por confiar en nuestra 
entrega y asesor’a. Ustedes son los protagonistas 
de nuestra trayectoria y nuestro compromiso es 
seguir trabajando para entregarles las soluciones 
adecuadas para aportarles valor, reforzando 
nuestro rol en la recuperaci—n y desarrollo del 
pa’s. Estamos seguros de que, a travŽs de una 
banca responsable, crearemos nuevas y mejores 
oportunidades para el crecimiento sostenible     
de Panam‡.

No quisiera dejar de resaltar la labor de nuestros 
m‡s de 290 colaboradores durante este a–o fiscal, 
cuando demostraron, una vez m‡s que todo es 
posible por medio del esfuerzo y compromiso.
 
Por œltimo, agradecer a nuestra Junta Directiva y 
Accionistas, los cuales son el soporte de nuestra 
estrategia y pilar fundamental de nuestra cultura 
empresarial. 

We also continue with a robust business model, as 
evidenced by our main indicators. At the end of 
the fiscal year, ROE reached 11.27%, and ROA 
reached 1.37%. Both indicators with a positive 
evolution compared to the previous year. Likewise, 
efficient management allowed us to reach $3.624 
billion in assets under management and maintain 
solvency and liquidity ratios above the 
parameters required by regulatory bodies.

Everything we do would be meaningless if we 
could not give back to society part of what we 
generate. This year we have been even more 
present in the social sphere, through the creation 
of our own CSR program, being a new department, 
fully focused on our goals in the pillars of 
education, values, and environment.

In line with our commitment to improving the 
education of our country, we also continue to 
participate in external efforts such as the 
Financial Education Program of the Panamanian 
Banking Association.

For us, sustainability is a fundamental part of our 
business, so we want to strengthen our structure 
to continue being part of the solution to social and 
environmental challenges, seeking the necessary 
changes to achieve shared prosperity for present 
and future generations. In this way, we look 
forward to our next fiscal year, prioritizing 
transparency and commitment to sustainability 
on our roadmap. Therefore, we are embarking on 
the path to become part of Panamanian 

companies that voluntarily report ESG factors: 
Environmental, Social, and Corporate Governance.

We feel optimistic and confident that in 
2022-2023, the year of our 13th anniversary, we 
can overcome the pandemic and its effects more 
strongly locally and internationally. We will 
continue working with the high standard of 
professionalism, personalization, and quality that 
represents us, to continue deserving the trust of 
our clients, to whom we owe our commitment. In 
turn, we will continue to create strategies and 
contribute dynamically to create a better society.

To our clients, thank you for trusting in our delivery 
and advice. You are the protagonists of our 
trajectory and our commitment is to continue 
working to deliver the appropriate solutions to 
provide you with value, reinforcing our role in the 
recovery and development of the country. We are 
confident that, through responsible banking, we 
will create new and better opportunities for 
sustainable growth in Panama.

I would like to highlight the work of our more than 
290 collaborators during this fiscal year, when 
they demonstrated, once again, that everything is 
possible through effort and commitment.

Finally, we would like to thank our Board of 
Directors and Shareholders, who are the support of 
our strategy and fundamental pillar of our 
corporate culture.
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Equity

Capital
Net Loans

Total PrŽstamos

2012

2013

2014

2015

2016

2017

2018

2019

2020

2021

2022

2012

2013

2014

2015

2016

2017

2018

2019

2020

2021

2022

129,426,099

206,924,121

202,080,695

407,225,613

496,363,325

496,819,564

589,067,494

540,827,931

432,612,115

386,959,951

339,887,17

27,863,724

32,898,288

39,583,414

74,804,413

83,119,371

93,986,702

97,257,086

100,862,694

108,560,590

115,755,619

104,131,685

Assets Under Management 

Activos Bajo Administraci—n
Net Income

Utilidad Neta

2012

2013

2014

2015

2016

2017

2018

2019

2020

2021

2022

2012

2013

2014

2015

2016

2017

2018

2019

2020

2021

2022

Total Assets

Total Activos
Total Liabilities

Total Pasivos 

2012

2013

2014

2015

2016

2017

2018

2019

2020

2021

2022

2012

2013

2014

2015

2016

2017

2018

2019

2020

2021

2022

Cifras consolidadas en balboas al 30 de junio, acorde a nuestro cierre fiscal.
Consolidated figures in balboas as of June 30, according to our fiscal years closure.
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BANCA
PRIVADA
Private Banking

Vicepresidente Senior Banca Privada

Senior Vice President Private Banking

Ricardo A. Zarak A.

En tŽrminos generales, el a–o fiscal present— un 

entorno favorable para actividades de 

refinanciamiento en los mercados de deuda; al 

igual que condiciones de confianza para una buena 

transaccionalidad dentro de renta variable. Prival 

Securities, en el plano local, particip— activamente 

en las operaciones de financiamiento a Ocean Reef 

Islands, Ideal Living Corp., Banesco, y Grupo Monge 

entre otras. Estas destacadas emisiones de renta 

fija representaron m‡s de $100 millones de 

colocaciones en mercado primario. As’ mismo, 

mantuvimos nuestra posici—n de liderazgo, 

cerrando el 2021 como puesto de bolsa nœmero uno 

en el programa de Creadores de Mercado de Deuda 

Paname–a auspiciado por el Ministerio de 

Econom’a y Finanzas de Panam‡.  Merece la pena 

distinguir tambiŽn, nuestra participaci—n, en 

conjunto con BG Valores, como agentes 

colocadores de la emisi—n de acciones comunes de 

Grupo Xtra. La principal cadena de supermercados 

de bajo costo en Panam‡ sali— con una emisi—n de 

$45 millones en el mes de junio, siendo Žsta la 

primera operaci—n de dicha naturaleza en m‡s de 

una dŽcada, lanzamos dos notas estructuradas 

contra el comportamiento hacia la baja del S&P 500 

a periodos de un a–o de vencimiento cada una.  

Para aquellos interesados en estar posicionados a 

largo plazo en los mercados, avanzamos en nuestro 

crecimiento de fondos offshore de acciones, bonos, 

y balanceados, por m‡s de $25 millones lo que nos 

coloc— en una dŽcada, y la primera con una 

colaboraci—n en el proceso de promoci—n. El 

resultado de todo el esfuerzo antes se–alado fue un 

incremento del 26% en ingresos de comisiones 

locales con relaci—n al a–o anterior.

In general terms, the fiscal year presented a 

favorable environment for refinancing activities 

in the debt markets; as well as confidence 

conditions for a good equity trading. Prival 

Securities at the local market, actively 

participated in financing operations for Ocean 

Reef Islands, Ideal Living Corp. Banesco, and 

Grupo Monge, among others. These outstanding 

fixed-income issues represented more than $100 

million in primary market placements. We also 

maintained our leadership position, closing 2021 

as the number one brokerage firm in the 

Panamanian Debt Market Makers program 

sponsored by the Panamanian Ministry of 

Economy. It it's also worth mentioning, our 

participation in conjunction with BG Valores, as 

placement agents for the issuance of common 

shares of Grupo Xtra. The leasing low-cost 

supermarket chain in Panama came out with a 

$45 million issue in June, the first such 

transaction in more than a decade, and we 

launched two notes structured against the 

downward performance of the S&P 500 with 

one-year maturities each. For those interested in 

being positioned for the long term in the markets, 

we advanced out growth of offshore equity, bond 

and balanced funds by more than $25 million 

which put us over a decade, and the first with a 

partnership in the promotion process. The result 

of all the above efforts was a 26% increase in local 

commission income over the previous year.

La actividad en el mercado internacional tambiŽn continœo con dinamismo. Una buena 

porci—n de nuestra clientela aprovech— a tomar ganancias en sus portafolios de acciones 

previendo una potencial correcci—n en los mercados. As’ las cosas, y aprovechando dicha 

perspectiva, un monto total de $150 millones bajo administraci—n en dicho rubro. 

Nuestros fondos de inversi—n, bajo la marca Prival, sirvieron de complemento y 

estabilidad para los portafolios de inversi—n.  Al cierre, Prival Securities, est‡ gestionando 

m‡s de $450 millones de activos, liderados por el Prival Bond Fund cuyo cierre fue por 

$292 millones.  El fondo declar— y distribuy— dividendos mensuales en el orden de 5.03%, 

cumpliendo su promesa de valor al brindar rendimientos corrientes por encima de los 

dep—sitos bancarios tradicionales a travŽs de un patrimonio estable.

The activity in the international market also continued to be dynamic. A good portion of 

our clientele took advantage to take profits in their stock portfolios in anticipation of a 

potential correction in the market. Taking advantage, a total amount of $150 million was 

under management in this area.

Our investment funds under Prival's brand, served as a complement and stability for the 

investment portafolios. At the year-end, Prival Securities managed more than $450 

million in assets, led by the Prioval Bond fund which closed at $292 million. The fund 

declared and distributed monthly dividends in the order of 5.03%, fulfilling its promise of 

value by providing current yields above traditional bank deposits through stable assets.
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Given our clients desire for alternative 

assets, the team continued to pursue 

options though PS Multi Asset Fund 

umbrella fund program. The three new 

series were issued during the year with 

commitments of up to $25MM in 

investments:

(a) American Postal Infrastructure Fund,  a 

fund that is responsible for acquiring 

properties in the United States that are 

leased by the US Postal Service (USPS).

b) Silverpeak Special Situations Lending 

Fund,  a fund that specializes in specific 

credit opportunities for companies that, 

due to their size, are not on the radar of 

large investment funds.

c) Jefferies Direct Lending II,  a traditional 

private lending fund for medium-sized 

companies in the United States.

Going forward, to our more than 3,500 

clients, represented by $3,957 million 

assets under management, we will 

continue our commitment to be consistent 

with Prival's signature personalized service 

in conjunction with an enhancement of our 

reporting tools.  We will also work on the 

continued development of distinctive 

financial solutions that complement our 

existing investment portfolios.

Dado el apetito de nuestros clientes por activos 

alternativos, el equipo sigui— su labor de 

conseguir opciones a travŽs de nuestro 

programa del fondo paraguas PS Multi Asset 

Fund.  Durante el a–o se emitieron tres nuevas 

series con compromisos de hasta $25MM en 

inversi—n.  Las mismas fueron:  

a) American Postal Infrastructure Fund,  fondo 

que se encarga de adquirir propiedades en 

Estados Unidos y que estŽn alquiladas por el ÒUS 

Postal ServiceÓ (USPS).

b) Silverpeak Special Situations Lending Fund, 

fondo que se especializa en oportunidades de 

crŽdito espec’ficas para empresas que por su 

tama–o no est‡n en el radar de grandes fondos 

de inversi—n.

c) Jefferies Direct Lending II,  fondo tradicional de 

crŽdito privado para empresas medianas en 

Estados Unidos.

Hacia adelante, a nuestros m‡s de 3,500 clientes, 

representados en $3,957 millones activos bajo 

administraci—n, continuaremos nuestro 

compromiso en ser consistentes con el servicio 

personalizado caracter’stico de Prival en conjunto 

a una mejora en nuestras herramientas de 

informaci—n.  As’ mismo, trabajaremos en el 

continuo desarrollo de soluciones financieras 

distintivas que complementen los portafolios de 

inversi—n vigentes.

Dentro del rubro inmobiliario, el Prival Real Estate Fund al cierre de junio, cont— con $112 

millones de d—lares en activos bajo administraci—n, cerca de cuarenta mil metros cuadrados 

de ‡rea rentable, sesenta y cinco (65) inquilinos, m‡s de doscientos (200) inversionistas y un 

nivel de apalancamiento menor al cincuenta por ciento. El ochenta por ciento (80%) de 

nuestros espacios arrendables se encuentran ocupados (sin considerar nuestra œltima 

adquisici—n), siendo este nuestro mayor nivel de ocupaci—n logrado desde el inicio de la 

pandemia y una clara demostraci—n de la recuperaci—n vista en lo que va de a–o.   La 

administraci—n est‡ enfocada en continuar esta senda de recuperaci—n, a travŽs de la 

continua estabilizaci—n de rentas y nuevos alquileres en pro de normalizar los niveles de 

dividendos.

El Prival Private Credit Fund, fondo de estrategias diversas de crŽdito privado en Estados 

Unidos, continu— a–adiendo nuevos gestores de clase mundial, cerrando el a–o con $30 

millones bajo administraci—n.   Durante el a–o fiscal el fondo se convirti— en socio limitado 

Òlimited partnerÓ de nuevas estrategias gestionadas por Blackstone, Basepoint, Point Bonita, y 

Jefferies; y se distribuyeron dividendos trimestrales por 8.66%.

Within the real estate area, Prival Real Estate Fund at the end of June, had $112 million dollars 

in assets under management, close to forty thousand square meters of rentable area, sixty 

five tenants (65), more than two hundred (200) investors and a leverage level less than fifty 

percent. Eighty percent (80%) of our leasable space is occupied (excluding our latest 

acquisition), which is our highest occupancy level achieved since the beginning of the 

pandemic and a clear demonstration of the recovery seen so far this year. Management is 

focused on continuing rent stabilization and new leases in order to normalize dividend levels.

The Private Credit Fund, a diverse U.S private credit strategy fund, continued to add new 

world-class managers, closing the year with $30 million dollars in assets under 

management. During the fiscal year, the fund became a limited partner in new strategies 

managed by Blackstone, Basepoint, Point Bonita, y Jefferies; and distributed quarterly 

dividends of 8.66%. 

Al cierre, Prival 
Securities, est‡ 
gestionando m‡s 
de $450 millones
de activos. Ó

Ò
At the year-end, Prival 

Securities managed 
more than $450 million 

in assets.Ó

Ò
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BANCA
CORPORATIVA
Corporate Banking

En el transcurso del a–o fiscal 2021-2022 el negocio de Banca Corporativa, continu—  

manteniendo una cartera estabilizada de clientes, destacando que el 100% de los prŽstamos 

que fueron modificados por alivio financiero producto de la ralentizaci—n de la econom’a por la 

pandemia, salieron de dicha categor’a en el periodo fiscal que termin— el 30 de junio de 2022.

Durante el a–o, tuvimos desembolsos rŽcord en cuanto a volumen de las operaciones, los 

cuales nos permitieron alcanzar los niveles de activos e ingresos presupuestados.  Las 

transacciones m‡s importantes en el periodo pertenecen a los segmentos Comercio, 

Construcci—n/Inmobiliario, Alimentos y Financiero Privado.

Nuestra estrategia est‡ basada en atender con esmero a nuestra base de clientes, al igual 

que sumar nuevos clientes de estructuraciones de financiamiento realizadas por nuestra 

Banca de Inversi—n, as’ como tambiŽn recibir clientes de Banca Privada que estŽn 

emprendiendo nuevos negocios comerciales.  Durante el a–o que cierra hemos iniciado las 

sinergias con nuestra empresa de seguros afiliada Acerta, d‡ndoles la mano a sus buenos 

clientes con financiamientos a la medida de sus necesidades.

Over the course of our fiscal year 2021-2022, the Corporate Banking business continued to 

maintain a stabilized client portfolio, highlighting that 100% of the loans that were modified for 

financial relief as a result of the pandemic-related slowdown in the economy were exited 

from that category in the fiscal period ending June 30, 2022.

During the year, we had record disbursements in terms of transaction volume, which allowed 

us to reach our budgeted asset and revenue levels.  The most important transactions during 

the period were in the Retail, Construction/Real Estate, Food, and Private Financial segments.

Our strategy is based on carefully serving our client base, as well as adding new clients from 

our Investment Banking financing structures, as well as receiving Private Banking clients who 

are starting new commercial businesses.  During the closing year, we have initiated synergies 

with our affiliated insurance company Acerta, helping its good clients with financing tailored 

to their needs.

Vicepresidente Senior Banca Corporativa

Senior Vice President Corporate Banking

Beatriz Lyons

Product Distribution by Industry
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Personas Naturales

Individuals 3%

Otros Sectores

Other Sectors 3%

Industrial

Industrial 4%

Prod. Gen. y Distrib. ElŽctrica

Prod. Gen. & Distrib. Electricity 5%

Comercio

Trade 8%

Sector Financiero

Financial Sector 12%

Servicios

Services 15%

Inmobiliarios

0 50,000 100,000

Real Estate 50%



MEMORIA ANUAL
Annua l Report26

BANCA
DE INVERSIîN
Investment Banking

Vicepresidente Senior Banca de Inversi—n

Senior Vice President Investment Banking

Manuel Torres Maestre

Durante el a–o fiscal 2021-2022, Banca de Inversi—n mantuvo el firme compromiso de dar 

soluciones innovadoras a la medida de las necesidades de financiamiento de sus clientes.  En 

este sentido, aumentamos el volumen de transacciones gracias al dinamismo de la 

econom’a, en esta etapa de recuperaci—n despuŽs de la pandemia, en un mercado cada vez 

m‡s competitivo como el de Panam‡, buscando nuevas oportunidades y adquiriendo 

nuevos retos.

En ese marco, la primera parte del a–o estuvo estratŽgicamente enfocada, por un lado, en 

cerrar las transacciones rezagadas del a–o fiscal anterior y por el otro, en robustecer el ciclo 

de ventas adquiriendo nuevas posibilidades de negocios y fortaleciendo las existentes, dando 

como resultado:

¥  Generaci—n de nuevas emisiones como Inversiones Leina ($70MM).

¥  Refinanciamiento de facilidades existentes como Grupo Monge ($31MM).

¥  El aumento de facilidades a clientes como Parque E—lico ToabrŽ ($21.3MM).

During the fiscal year 2021-2022, Investment Banking maintained its firm commitment to 

provide innovative solutions according to the financing needs of its clients.  In this sense, we 

increased the volume of transactions thanks to the dynamism of the economy, in this stage 

of recovery after the pandemic, in an increasingly competitive market such as Panama, 

seeking new opportunities and acquiring new challenges.

In this context, the first part of the year was strategically focused, on one hand, on closing the 

transactions left over from the previous fiscal year and, on the other hand, on strengthening 

the sales cycle by acquiring new business opportunities and strengthening existing ones, this 

resulting in:

¥  Generation of new issues such as Inversiones Leina ($70MM).

¥  Refinancing of the existing facilities such as Grupo Monge ($31MM).

¥  The increase of facilities to clients such as Parque E—lico ToabrŽ ($21.3MM).

Todas ellas sin comprometer ni desmejorar el 

servicio de calidad que nos ha caracterizado.

     

Este dinamismo nos acompa–— durante el 

segundo semestre del periodo fiscal 2021-2022, 

dado que el movimiento de los mercados nos hizo 

actuar de manera ‡gil para lograr concretar 

transacciones complejas dentro de las cuales 

destacamos emisiones de: 

¥  Panacredit ($150MM)

¥  Ideal living Corp ($145MM) 

¥  FC Inmobiliaria ($133MM)

¥  Compa–’a Insular Americana ($85MM)

¥  Venta de Acciones Comunes en Mercado

    Secundario de Supermercados Xtra como

    Agente Colocador ($45MM)

Desde su fundaci—n, Prival ha estructurado 96 

facilidades de financiamiento por un monto superior 

a $5,000 millones. Banca de Inversi—n se enfoca 

principalmente en ofrecer soluciones a travŽs de:

PrŽstamos Sindicados, incluyendo pero no 

limitado, a LBO, Club Deals, y Brigde to Bond. 

Adicionalmente, se incluyen las estructuras 

que satisfacen necesidades espec’ficas de los 

clientes corporativos y Project Finance 

enfocado en los sectores de energ’a e 

infraestructura, as’ como en M&A.

Mercados de Capitales que comprende tanto 

DCM (Deuda) como ECM (Equity). En Deuda 

con emisiones de Bonos Corporativos en el 

mercado local e internacional; y en Equity con 

ofertas pœblicas y ampliaciones de capital.

Nuestro Žxito y elemento diferenciador proviene 

de un equipo con un amplio conocimiento y 

experiencia del mercado local e internacional, 

capaz de generar sinergias con las l’neas de 

negocio de Banca Privada, Banca Corporativa y 

Trading.  Esto nos ha hecho merecedores del 

reconocimiento ÒCampe—n del Mercado 2021Ó por 

parte de la Bolsa Latinoamericana de Valores de 

Panam‡, como Banco Estructurador con mayor 

nœmero de emisiones.

All of them without compromising or diminishing 

the quality service that has characterized us.

This dynamism accompanied us during the 

second semester of the 2021-2022 fiscal period, 

given that the movement of the markets made us 

act in an agile manner to achieve complex 

transactions, among which we highlight issues of:

¥  Panacredit ($150MM)

¥  Ideal living Corp ($145MM), 

¥  FC Inmobiliaria ($133MM)

¥  American Island Company ($85MM)

¥  Sale of Common Stock in Secondary Market of

    Supermercados Xtra as Placement Agent

    ($45MM).

Since its founding, Prival has structured 96 

financing facilities in excess of $5 billion, focuses 

primarily on offering solutions through:

Syndicated Loans, including but not limited to 

LBO, Club Deals, and Bridge to Bond. 

Additionally, structures that meet specific 

needs of corporate clients and Project Finance 

focused on the energy and infrastructure 

sectors, as well as M&A, are included.

Capital Markets comprising both DCM (Debt) 

and ECM (Equity). In Debt with Corporate Bond 

issues in the local and international market; 

and in Equity with public offerings and capital 

increases.

Our success and differentiating element come 

from a team with extensive knowledge and 

experience of the local and international market, 

capable of generating synergies with the Private 

Banking, Corporate Banking, and Trading 

business lines.  This has earned us the 

recognition of "Campe—n del Mercado 2021" by 

the Latin American Stock Exchange of Panama, 

as the Structuring Bank with the highest number 

of issues.

¥

¥

¥

¥
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SALES
& TRADING

El a–o fiscal 2021-2022 fue un a–o lleno de retos 

en los mercados producto de diferentes eventos 

como la guerra entre Rusia y Ucrania adem‡s de 

un panorama inflacionario que est‡ afectando 

las principales econom’as a nivel mundial. El 

mercado local ha sido de cierta manera un 

refugio menos vol‡til en precios que con 

importantes niveles de liquidez nos brind— la 

oportunidad de salir al mercado con emisiones 

esenciales como Ideal Living y Compa–’a Insular 

en los œltimos trimestres.

En este periodo, continuamos con la estrategia de 

crecimiento regional y operamos un volumen 

transaccional de m‡s de 4,300 millones, 

seguimos posicionando la marca Prival como el 

principal Creador de Mercado en deuda de la 

Repœblica de Panam‡ dentro del programa del 

Ministerio de Econom’a y Finanzas ocupando la 

posici—n #1 de acuerdo al ranking bimestral 

finalizado en Junio 2022, as’ como uno de los 

principales proveedores de liquidez en deuda 

cuasi soberana y corporativa de Panam‡ y 

CentroamŽrica. 

Nuestra cobertura de servicios es personalizada 

de acuerdo a las necesidades de cada cliente, 

ofreciŽndoles diferentes oportunidades de 

inversi—n y asesor’a financiera ejecutadas desde 

un s—lo portafolio permitiendo el acceso a 

mercados locales en Panam‡, Costa Rica, El 

Salvador y los principales mercados globales de 

renta fija, renta variable y monedas.

Nuestro equipo de traders cuentan con amplia 

trayectoria y experiencia en los mercados 

globales y locales de LatinoamŽrica, que nos han 

sido indispensables para lograr el crecimiento 

obtenido en este a–o fiscal. A ra’z del crecimiento 

experimentado, estamos incorporando al equipo 

nuevos expertos en diferentes mercados con el 

fin de poder ofrecer una mayor gama de 

productos de inversi—n.

Our team of traders has extensive experience and 

expertise in the global and local markets of Latin 

America. They have been indispensable to 

achieve the growth obtained in this fiscal year. As 

a result of the growth experienced, we are adding 

new experts in different markets to the team in 

order to be able to offer a wider range of 

investment products.

Fiscal year 2021-2022 was a year filled with 

challenges in the market due to different events 

such as the war between Russia and Ukraine, as 

well as an inflationary outlook that is affecting the 

main economies worldwide. The local market has 

been somewhat less volatile in terms of prices, 

and with significant levels of liquidity, it has given 

us the opportunity to go to the market with key 

emissions such as Ideal Living and Compa–’a 

Insular in recent quarters.

In this period, we continued with our regional 

growth strategy and operated a transaction 

volume of more than 4,300 million, we continued 

positioning Prival as the main Market Maker in 

debt of the Republic of Panama within the 

program of the Ministry of Economy and Finance, 

occupying the #1 position according to the 

bimonthly ranking ended in June 2022, as well as 

one of the main providers of liquidity in 

quasi-sovereign and corporate debt in Panama 

and Central America. 

Our service coverage is customized according to 

the needs of each client, offering them different 

investment opportunities and financial advice 

executed from a single portfolio allowing access 

to local markets in Panama, Costa Rica, El 

Salvador and the main global markets of fixed 

income, equities and currencies.
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Nuestra Sociedad Administradora de Fondos de 

Inversi—n (SAFI) alcanz— la suma de $356 millones 

en activos administrados. Destaca nuestro Fondo 

Inmobiliario, el cual se ubica en los primeros 

lugares del mercado en cuanto a rendimiento 

l’quido para sus inversionistas. TambiŽn es el 

fondo con la mejor ocupaci—n del mercado y el 

fondo con mayor liquidez en mercado 

secundario, negociando arriba de $30 millones 

durante el a–o. El valor de la participaci—n del 

fondo no ha tenido ca’das en su precio de 

mercado, demostrando la fortaleza del fondo y la 

confianza de nuestros inversionistas. La compra 

de propiedades como las ubicadas en Zona 

Franca Coyol (Segnini Exportaciones y Cirtec), en 

Heredia (Plaza Bratsi y Accenture), en San JosŽ el 

Centro de Distribuci—n de Farmavalue, as’ como 

en Jac— (Jac— Walk y BPDC de Jac—) destacan 

dentro de las principales inversiones realizadas 

durante el a–o fiscal que reciŽn termina.

Prival se une al movimiento en pro de las 

inversiones responsables. Realizamos el primer 

informe ESG (Environmental, Social and 

Governance), para nuestro fondo inmobiliario y 

registramos ante Sugeval nuestro Fondo de 

Inversiones Tem‡ticas con enfoque ESG.

El compromiso de nuestros colaboradores y su 

pasi—n en la ejecuci—n de los objetivos para este 

per’odo fiscal, marcan nuestra l’nea de trabajo 

permanente; a ellos infinitas gracias.!

Quiero finalizar externando un agradecimiento 

muy especial a nuestros clientes por la 

confianza depositada en Grupo Financiero 

Prival; confianza que nos ha permitido lograr 

nuestras metas a travŽs de la excelencia de todo 

nuestro equipo de profesionales.

Costa Rica vivi— un per’odo de recuperaci—n 

econ—mica durante el 2021, luego de la ca’da del 

2020 por la pandemia. En contraste al a–o 2020, 

donde la reducci—n de la producci—n fue del 4%, la 

recuperaci—n del a–o siguiente lleg— a un 7.80%. 

Esto le permiti— al gobierno cerrar el a–o con un 

dŽficit financiero del 5%, menor al esperado del 

7%. La recaudaci—n de impuestos marc— un 

rŽcord mensual al colocarse en un 1.95% del PIB 

en marzo del 2022.

Iniciando el 2022,  la continuidad de la pandemia 

aunado a la guerra de Rusia-Ucrania y el 

ciberataque que sufri— el pa’s,  han reducido los 

pron—sticos de crecimiento. Ahora, el Banco 

Central de Costa Rica estima que la econom’a 

crecer‡ un 3.40% para 2022, cuando en enero 

estim— un 3.90%.

El crŽdito al sector privado denominado en 

moneda local muestra una tendencia a la 

recuperaci—n gracias a la colocaci—n de crŽditos 

para vivienda de clase media y al impulso que 

brinda el auge de Zonas Francas a la econom’a 

de Costa Rica. 

En tŽrminos de resultados financieros, el 2022 

marc— un a–o rŽcord en utilidad antes de 

impuestos para Grupo Prival Costa Rica, con un 

resultado de $3.6 millones, un crecimiento de 

130% versus junio de 2021, explicado 

principalmente por el crecimiento del negocio de 

Banca Privada y mejora del margen financiero. 

Por el lado del balance, el total de activos 

ascendi— a $165 millones, representando cerca 

de un 70% de la cartera de prŽstamos 

corporativos y portafolios de inversi—n para la 

administraci—n de liquidez y rentabilidad. 

Desde el punto de vista de riesgo, Prival Costa 

Rica mantiene un modelo de control interno 

fundamentado en tres l’neas de defensa que 

toma como base las recomendaciones del 

ComitŽ de Basilea y las buenas pr‡cticas de la 

industria.  Esto ha sido crucial para asegurar que 

nuestras operaciones se realicen en apego a las 

regulaciones aplicables y a los lineamientos 

internos establecidos por medio de pol’ticas y 

procedimientos.

Durante este periodo, se destaca el 

fortalecimiento del esquema de gesti—n de riesgo 

con la implementaci—n de metodolog’as de 

trabajo que han sido dise–adas en coordinaci—n 

con nuestra casa matriz.

La efectividad de la gesti—n se fundamenta en 

una visi—n integral y un enfoque basado en 

riesgos, el cual se sustenta desde la definici—n de 

la estrategia, la planificaci—n y la declaraci—n del 

apetito de riesgo.

Nuestra capacidad de respuesta y de resiliencia 

fue puesta a prueba ante los efectos causados 

por la pandemia, lo que se logr— gracias a un 

trabajo coordinado con nuestra casa matriz en 

busca de acciones que nos permitieran mantener 

la continuidad de nuestras operaciones de 

manera segura en la modalidad de trabajo 

remoto y establecer un ‡gil retorno a las oficinas 

de manera gradual y ordenada. 

En Banca Corporativa, logramos mantener los 

niveles de cartera deseados y consistentes con 

la estrategia de crecimiento del Grupo; 

logramos mantener las relaciones establecidas 

y cumplir a cabalidad con los objetivos de 

ayuda por la pandemia, trazados en su 

momento y que al cierre de este ejercicio, 

ayudaron a nuestros clientes dejando a su gran 

mayor’a, en una sana normalidad.

Para nuestra ‡rea de Banca Privada en Costa Rica, 

este periodo fue de nuevo un gran a–o, gracias a 

la confianza de nuestros clientes inversionistas.

Los activos bajo administraci—n crecieron a un 

ritmo de casi 20%, ubic‡ndose ya por encima de 

los $1,400 millones. De la mano del crecimiento de 

los activos, el equipo humano sigue tambiŽn 

creciendo, se nos unieron en este a–o fiscal 

cuatro nuevos Gerentes de Relaci—n que 

confiaron en el modelo de asesor’a de Banca 

Privada de Prival como el mejor para los 

portafolios de inversiones de sus clientes de 

muchos a–os.

En materia de generaci—n de comisiones, entre 

Prival Securities y Prival Fondos de Inversi—n, se 

consigui— facturar la suma de $9.5 millones 

durante el a–o fiscal, un 22% por encima de la 

facturaci—n del a–o anterior. Esto nos posiciona 

dentro de los principales grupos en Costa Rica en 

el mercado burs‡til. Prival Securities cerr— el a–o 

2021 como el Puesto de Bolsa nœmero 3 en 

generaci—n de comisiones con un 46% de 

crecimiento, mientras que Prival Fondos de 

Inversi—n  cerr— en el Puesto nœmero 6 con un 

crecimiento de 54%.

A pesar de las afectaciones causadas por la 

pandemia, nuestro Fondo Inmobiliario logr— 

consolidarse en el mercado, alcanzando activos 

totales por encima de los $130 millones. Nuestro 

fondo se ubic— en el top 3 del mercado en materia 

de rendimiento y fue de los pocos que logr— 

colocar nuevas emisiones de participaciones y 

realizar nuevas compras de inmuebles durante 

este periodo.

In terms of financial results, 2022 marked a 

record year in pre-tax profit for Grupo Prival 

Costa Rica, with a result of $3.6 million, a 130% 

growth versus June 2021, mainly explained by the 

growth of the Private Banking business and 

improvement of the financial margin. 

On the balance sheet side, total assets amounted 

to $165 million, representing close to 70% of the 

corporate loan portfolio and investment 

portfolios for liquidity and profitability 

management. 

From a risk standpoint, Prival Costa Rica 

maintains an internal control model based on 

three lines of defense based on the 

recommendations of the Basel Committee and 

industry best practices.  This has been crucial to 

ensure that our operations are carried out in 

compliance with applicable regulations and 

internal guidelines established through policies 

and procedures.

During this period, we have strengthened our risk 

management scheme with the implementation 

of work methodologies that have been designed 

in coordination with our parent company.

The effectiveness of the management is based 

on an integral vision and a risk-based approach, 

which is sustained from the definition of the 

strategy, planning and risk appetite statement.

Our response and resilience capacity was put to 

the test in the face of the effects caused by the 

pandemic, which was achieved thanks to a 

coordinated work with our head office in search 

of actions that would allow us to maintain the 

continuity of our operations in a safe manner in 

the remote work modality and to establish an 

agile return to the offices in a gradual and 

orderly manner. 

In Corporate Banking, we were able to maintain 

the desired portfolio levels consistent with the 

Group's growth strategy; we were able to 

maintain the established relationships and fully 

comply with the aid objectives for the pandemic 

set at the time, and which at the close of this 

fiscal year, helped our clients, leaving the great 

majority of them in a healthy normality.

For our Private Banking area in Costa Rica, this 

period was once again a great year, thanks to the 

confidence of our investor clients.

Assets under management grew at a rate of 

almost 20%, already exceeding $1.4 billion. Hand 

in hand with asset growth, the team continues to 

grow as well, with four new Relationship 

Managers joining us this fiscal year, who have 

placed their trust in Prival's Private Banking 

advisory model as the best for their clients' 

investment portfolios of many years.

In terms of fee generation, between Prival 

Securities and Prival Fondos de Inversi—n, we were 

able to bill $9.5 million during the fiscal year, 22% 

higher than the previous year. This positions us 

among the main groups in Costa Rica in the 

stock market. Prival Securities closed the year  

2021 as the number 3 Brokerage Firm in 

commissions generation with a 46% growth, while 

Prival Fondos de Inversi—n closed in the number 6 

position with a 54% growth.

Despite the effects of the pandemic, our Real 

Estate Fund managed to consolidate its position 

in the market, reaching total assets of over $130 

million. Our fund ranked in the top 3 of the market 

in terms of yield and was one of the few that 

managed to place new issues of units and make 

new real estate purchases during this period.

Our Investment Fund Management Company 

(SAFI) reached $356 million in assets under 

management. Our Real Estate Fund stands out, 

which is among the first in the market in terms of 

liquid yield for its investors. It is also the fund with 

the best market occupancy and the fund with the 

highest liquidity in the secondary market, trading 

over $30 million during the year. The value of the 

fund's holdings has not fallen in its market price, 

demonstrating the strength of the fund and the 

confidence of our investors. The purchase of 

properties such as those located in Zona Franca 

Coyol (Segnini Exportaciones and Cirtec), in 

Heredia (Plaza Bratsi and Accenture), in San JosŽ 

the Farmavalue Distribution Center, as well as in 

Jac— (Jac— Walk and BPDC de Jac—) stand out 

among the main investments made during the 

fiscal year just ended.

Prival joins the movement for responsible 

investments. We produced the first ESG 

(Environmental, Social and Governance) report 

for our real estate fund and registered our ESG 

Thematic Investment Fund with Sugeval.

The commitment of our employees and their 

passion in the execution of the objectives for this 

fiscal period, mark our permanent line of work; 

to them, infinite thanks.!

I would like to end by expressing a very special 

thank you to our clients for the trust they have 

placed in Grupo Financiero Prival; trust that has 

allowed us to achieve our goals through the 

excellence of our entire team of professionals.
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REPORTE PRIVAL
COSTA RICA
Prival Costa Rica Report

Gerente  Genera l Priva l Bank  Costa Rica  
CEO Prival Bank Co sta Ric a

Costa Rica experienced a period of economic 

recovery during 2021, after the fall in 2020 due to 

the pandemic. While in 2020 the reduction in 

production was 4%, the following year's recovery 

reached 7.80%. This allowed the government to 

close the year with a financial deficit of 5%, lower 

than the expected 7%. Tax collection set a 

monthly record at 1.95% of GDP in March 2022.

At the beginning of 2022, the continuation of the 

pandemic together with the war in Russia and 

Ukraine, and the cyber attack suffered by the 

country, growth forecasts have reduced. Now, the 

Central Bank of Costa Rica estimates that the 

economy will grow by 3.4% for 2022, when in 

January it estimated 3.90%

Credit to the private sector denominated in local 

currency shows a recovery trend thanks to the 

placement of loans for middle class housing and 

the boost provided by the boom of Free Trade 

Zones to Costa Rica's economy.

Serg io Ruiz





Nuestra Sociedad Administradora de Fondos de 

Inversi—n (SAFI) alcanz— la suma de $356 millones 

en activos administrados. Destaca nuestro Fondo 

Inmobiliario, el cual se ubica en los primeros 

lugares del mercado en cuanto a rendimiento 

l’quido para sus inversionistas. TambiŽn es el 

fondo con la mejor ocupaci—n del mercado y el 

fondo con mayor liquidez en mercado 

secundario, negociando arriba de $30 millones 

durante el a–o. El valor de la participaci—n del 

fondo no ha tenido ca’das en su precio de 

mercado, demostrando la fortaleza del fondo y la 

confianza de nuestros inversionistas. La compra 

de propiedades como las ubicadas en Zona 

Franca Coyol (Segnini Exportaciones y Cirtec), en 

Heredia (Plaza Bratsi y Accenture), en San JosŽ el 

Centro de Distribuci—n de Farmavalue, as’ como 

en Jac— (Jac— Walk y BPDC de Jac—) destacan 

dentro de las principales inversiones realizadas 

durante el a–o fiscal que reciŽn termina.

Prival se une al movimiento en pro de las 

inversiones responsables. Realizamos el primer 

informe ESG (Environmental, Social and 

Governance), para nuestro fondo inmobiliario y 

registramos ante Sugeval nuestro Fondo de 

Inversiones Tem‡ticas con enfoque ESG.

El compromiso de nuestros colaboradores y su 

pasi—n en la ejecuci—n de los objetivos para este 

per’odo fiscal, marcan nuestra l’nea de trabajo 

permanente; a ellos infinitas gracias.!

Quiero finalizar externando un agradecimiento 

muy especial a nuestros clientes por la 

confianza depositada en Grupo Financiero 

Prival; confianza que nos ha permitido lograr 

nuestras metas a travŽs de la excelencia de todo 

nuestro equipo de profesionales.

Costa Rica vivi— un per’odo de recuperaci—n 

econ—mica durante el 2021, luego de la ca’da del 

2020 por la pandemia. En contraste al a–o 2020, 

donde la reducci—n de la producci—n fue del 4%, la 

recuperaci—n del a–o siguiente lleg— a un 7.80%. 

Esto le permiti— al gobierno cerrar el a–o con un 

dŽficit financiero del 5%, menor al esperado del 

7%. La recaudaci—n de impuestos marc— un 

rŽcord mensual al colocarse en un 1.95% del PIB 

en marzo del 2022.

Iniciando el 2022,  la continuidad de la pandemia 

aunado a la guerra de Rusia-Ucrania y el 

ciberataque que sufri— el pa’s,  han reducido los 

pron—sticos de crecimiento. Ahora, el Banco 

Central de Costa Rica estima que la econom’a 

crecer‡ un 3.40% para 2022, cuando en enero 

estim— un 3.90%.

El crŽdito al sector privado denominado en 

moneda local muestra una tendencia a la 

recuperaci—n gracias a la colocaci—n de crŽditos 

para vivienda de clase media y al impulso que 

brinda el auge de Zonas Francas a la econom’a 

de Costa Rica. 

En tŽrminos de resultados financieros, el 2022 

marc— un a–o rŽcord en utilidad antes de 

impuestos para Grupo Prival Costa Rica, con un 

resultado de $3.6 millones, un crecimiento de 

130% versus junio de 2021, explicado 

principalmente por el crecimiento del negocio de 

Banca Privada y mejora del margen financiero. 

Por el lado del balance, el total de activos 

ascendi— a $165 millones, representando cerca 

de un 70% de la cartera de prŽstamos 

corporativos y portafolios de inversi—n para la 

administraci—n de liquidez y rentabilidad. 

Desde el punto de vista de riesgo, Prival Costa 

Rica mantiene un modelo de control interno 

fundamentado en tres l’neas de defensa que 

toma como base las recomendaciones del 

ComitŽ de Basilea y las buenas pr‡cticas de la 

industria.  Esto ha sido crucial para asegurar que 

nuestras operaciones se realicen en apego a las 

regulaciones aplicables y a los lineamientos 

internos establecidos por medio de pol’ticas y 

procedimientos.

Durante este periodo, se destaca el 

fortalecimiento del esquema de gesti—n de riesgo 

con la implementaci—n de metodolog’as de 

trabajo que han sido dise–adas en coordinaci—n 

con nuestra casa matriz.

La efectividad de la gesti—n se fundamenta en 

una visi—n integral y un enfoque basado en 

riesgos, el cual se sustenta desde la definici—n de 

la estrategia, la planificaci—n y la declaraci—n del 

apetito de riesgo.

Nuestra capacidad de respuesta y de resiliencia 

fue puesta a prueba ante los efectos causados 

por la pandemia, lo que se logr— gracias a un 

trabajo coordinado con nuestra casa matriz en 

busca de acciones que nos permitieran mantener 

la continuidad de nuestras operaciones de 

manera segura en la modalidad de trabajo 

remoto y establecer un ‡gil retorno a las oficinas 

de manera gradual y ordenada. 

En Banca Corporativa, logramos mantener los 

niveles de cartera deseados y consistentes con 

la estrategia de crecimiento del Grupo; 

logramos mantener las relaciones establecidas 

y cumplir a cabalidad con los objetivos de 

ayuda por la pandemia, trazados en su 

momento y que al cierre de este ejercicio, 

ayudaron a nuestros clientes dejando a su gran 

mayor’a, en una sana normalidad.

Para nuestra ‡rea de Banca Privada en Costa Rica, 

este periodo fue de nuevo un gran a–o, gracias a 

la confianza de nuestros clientes inversionistas.

Los activos bajo administraci—n crecieron a un 

ritmo de casi 20%, ubic‡ndose ya por encima de 

los $1,400 millones. De la mano del crecimiento de 

los activos, el equipo humano sigue tambiŽn 

creciendo, se nos unieron en este a–o fiscal 

cuatro nuevos Gerentes de Relaci—n que 

confiaron en el modelo de asesor’a de Banca 

Privada de Prival como el mejor para los 

portafolios de inversiones de sus clientes de 

muchos a–os.

En materia de generaci—n de comisiones, entre 

Prival Securities y Prival Fondos de Inversi—n, se 

consigui— facturar la suma de $9.5 millones 

durante el a–o fiscal, un 22% por encima de la 

facturaci—n del a–o anterior. Esto nos posiciona 

dentro de los principales grupos en Costa Rica en 

el mercado burs‡til. Prival Securities cerr— el a–o 

2021 como el Puesto de Bolsa nœmero 3 en 

generaci—n de comisiones con un 46% de 

crecimiento, mientras que Prival Fondos de 

Inversi—n  cerr— en el Puesto nœmero 6 con un 

crecimiento de 54%.

A pesar de las afectaciones causadas por la 

pandemia, nuestro Fondo Inmobiliario logr— 

consolidarse en el mercado, alcanzando activos 

totales por encima de los $130 millones. Nuestro 

fondo se ubic— en el top 3 del mercado en materia 

de rendimiento y fue de los pocos que logr— 

colocar nuevas emisiones de participaciones y 

realizar nuevas compras de inmuebles durante 

este periodo.
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Hito:
Los Activos Bajo Administraci—n (AUMÕs) 
crecieron en el a–o un 18.3%, pasando de 
$1,197 millones en junio de  2021 hasta
$1,416 millones a junio de 2022.

In terms of financial results, 2022 marked a 

record year in pre-tax profit for Grupo Prival 

Costa Rica, with a result of $3.6 million, a 130% 

growth versus June 2021, mainly explained by the 

growth of the Private Banking business and 

improvement of the financial margin. 

On the balance sheet side, total assets amounted 

to $165 million, representing close to 70% of the 

corporate loan portfolio and investment 

portfolios for liquidity and profitability 

management. 

From a risk standpoint, Prival Costa Rica 

maintains an internal control model based on 

three lines of defense based on the 

recommendations of the Basel Committee and 

industry best practices.  This has been crucial to 

ensure that our operations are carried out in 

compliance with applicable regulations and 

internal guidelines established through policies 

and procedures.

During this period, we have strengthened our risk 

management scheme with the implementation 

of work methodologies that have been designed 

in coordination with our parent company.

The effectiveness of the management is based 

on an integral vision and a risk-based approach, 

which is sustained from the definition of the 

strategy, planning and risk appetite statement.

Our response and resilience capacity was put to 

the test in the face of the effects caused by the 

pandemic, which was achieved thanks to a 

coordinated work with our head office in search 

of actions that would allow us to maintain the 

continuity of our operations in a safe manner in 

the remote work modality and to establish an 

agile return to the offices in a gradual and 

orderly manner. 

In Corporate Banking, we were able to maintain 

the desired portfolio levels consistent with the 

Group's growth strategy; we were able to 

maintain the established relationships and fully 

comply with the aid objectives for the pandemic 

set at the time, and which at the close of this 

fiscal year, helped our clients, leaving the great 

majority of them in a healthy normality.

For our Private Banking area in Costa Rica, this 

period was once again a great year, thanks to the 

confidence of our investor clients.

Assets under management grew at a rate of 

almost 20%, already exceeding $1.4 billion. Hand 

in hand with asset growth, the team continues to 

grow as well, with four new Relationship 

Managers joining us this fiscal year, who have 

placed their trust in Prival's Private Banking 

advisory model as the best for their clients' 

investment portfolios of many years.

In terms of fee generation, between Prival 

Securities and Prival Fondos de Inversi—n, we were 

able to bill $9.5 million during the fiscal year, 22% 

higher than the previous year. This positions us 

among the main groups in Costa Rica in the 

stock market. Prival Securities closed the year  

2021 as the number 3 Brokerage Firm in 

commissions generation with a 46% growth, while 

Prival Fondos de Inversi—n closed in the number 6 

position with a 54% growth.

Despite the effects of the pandemic, our Real 

Estate Fund managed to consolidate its position 

in the market, reaching total assets of over $130 

million. Our fund ranked in the top 3 of the market 

in terms of yield and was one of the few that 

managed to place new issues of units and make 

new real estate purchases during this period.

Our Investment Fund Management Company 

(SAFI) reached $356 million in assets under 

management. Our Real Estate Fund stands out, 

which is among the first in the market in terms of 

liquid yield for its investors. It is also the fund with 

the best market occupancy and the fund with the 

highest liquidity in the secondary market, trading 

over $30 million during the year. The value of the 

fund's holdings has not fallen in its market price, 

demonstrating the strength of the fund and the 

confidence of our investors. The purchase of 

properties such as those located in Zona Franca 

Coyol (Segnini Exportaciones and Cirtec), in 

Heredia (Plaza Bratsi and Accenture), in San JosŽ 

the Farmavalue Distribution Center, as well as in 

Jac— (Jac— Walk and BPDC de Jac—) stand out 

among the main investments made during the 

fiscal year just ended.

Prival joins the movement for responsible 

investments. We produced the first ESG 

(Environmental, Social and Governance) report 

for our real estate fund and registered our ESG 

Thematic Investment Fund with Sugeval.

The commitment of our employees and their 

passion in the execution of the objectives for this 

fiscal period, mark our permanent line of work; 

to them, infinite thanks.!

I would like to end by expressing a very special 

thank you to our clients for the trust they have 

placed in Grupo Financiero Prival; trust that has 

allowed us to achieve our goals through the 

excellence of our entire team of professionals.

Milestone:
Assets Under Management (AUM)

grew 18.3% during the year,
from $1,197 million in June 2021 to

$1,416 million in June 2022.

Costa Rica experienced a period of economic 

recovery during 2021, after the fall in 2020 due to 

the pandemic. While in 2020 the reduction in 

production was 4%, the following year's recovery 

reached 7.80%. This allowed the government to 

close the year with a financial deficit of 5%, lower 

than the expected 7%. Tax collection set a 

monthly record at 1.95% of GDP in March 2022.

At the beginning of 2022, the continuation of the 

pandemic together with the war in Russia and 

Ukraine, and the cyber attack suffered by the 

country, growth forecasts have reduced. Now, the 

Central Bank of Costa Rica estimates that the 

economy will grow by 3.4% for 2022, when in 

January it estimated 3.90%

Credit to the private sector denominated in local 

currency shows a recovery trend thanks to the 

placement of loans for middle class housing and 

the boost provided by the boom of Free Trade 

Zones to Costa Rica's economy.

FINANCIEROS
CONSOLIDADOS

ESTADOS

Consolidated
Financial 
Statements
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PAA-

Perspe ctiva Estab le 
PCR

BBB+.pa
Perspe ctiva Estab le 
Moody«s Loca l

Costa Rica

CRAA

Perspe ctiva Estab le 
PCR

scr A+(CR)
Perspe ctiva Observaci—n 
SCRiesgo

CALIFICACIîN
DE RIESGO
Risk Rating

PRIVAL BANK, S.A. 
Y SUBSIDIARIAS
(Entidad 100% subsidiaria de Grupo Prival, S.A.)

!" #$%&&"'() * + ,
- %./ 0'/ %" / 1.$'2"
!" #$%&&"'* $345" '* $5/ 0&63'( %/ %&" 2'

Segœn informaci—n auditada al 23 de noviembre 

de 2022, la calificaci—n de Prival Bank, S.A. y 

Subsidiarias se fundamenta en el crecimiento y 

buena calidad de su cartera crediticia, as’ como 

en sus adecuados niveles de liquidez y 

solvencia patrimonial. La calificaci—n considera 

adem‡s el respaldo de Grupo Prival.

Estados Financieros consolidados por el a–o 

terminado el 30 de junio de 2022 e Informe de 

los Auditores Independientes del 14 de octubre 

de 2022.

ÒEste documento ha sido preparado con el 

conocimiento de que su contenido ser‡ puesto 

a disposici—n del pœblico inversionista y del 

pœblico en general.Ó
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FINANCIEROS CONSOLIDADOS 00
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ANEXO I

Informaci—n de consolidaci—n sobre

el estado de situaci—n financiera

I
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III

PRIVAL BANK, S.A. 
Y SUBSIDIARIAS
(Entidad 100% subsidiaria de Grupo Prival, S.A.)

Inform e de los Aud itores Independ ientes
y Estado s Financieros consolidado s 2022.
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